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第三届“海聚英才”全球创新创业大赛（徐汇赛区）
徐汇创业梦之星特别赛活动圆满举行

嘉定：跟踪帮扶不间断，助力创企快成长
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庆祝二十大·奋进“创服”路

创业技巧

如何提高路演印象分？

近日，第三届“海聚英才”全球创新创
业大赛（徐汇赛区）徐汇创业梦之星特别赛
活动在徐汇区云赛空间举行。

大赛自今年 8 月启动申报以来，共征
集到 260 个优秀项目参赛。大赛分为创
新、创业两大赛道，申报项目类别多集中
于人工智能、生物医药等领域，与徐汇区
重点发展产业领域一致。经过前期海选，
共 37 个创业项目获得入围创业赛道比赛
的资格，并根据创业阶段的不同分为成
长组和初创组两类。在入围创业项目的
行业类别方面，人工智能、金融科技、新
能源、新材料、生物医药、高端装备等硬
科技的项目占比 85.7%，其余项目则以文
化创意类别为主，展现了徐汇区产业发
展布局清晰，文化中西交融的特点。在参
赛创业者方面，研究生及以上学历的人
数占 62.8%，拥有海外背景或经历的占
40%。同时，女性创业者的数量与以往同
类型创业大赛相比有明显提升，占了总
人数的近三分之一。

据悉，为充分发挥徐汇赛区“以赛引
才”“以会聚才”的办赛主旨，评选采取“8+
5”开放式路演的赛制，在兼顾创业项目和
创业者风采完整展示，与创业比赛竞争性

的同时，也邀请到投资、智库、科创和文创
领域的5位专家组成评审组。专家评审组从
项目创新性、项目团队、发展现状及前景、
社会价值等维度进行评选。评选过程中，创
业者们充分展示了项目的澎湃生命力，展
现了徐汇创业者敢于畅想、勇于奋进的创
业活力，给现场评审专家和与会者留下了
极为深刻的印象。

最终，脱颖而出的优秀项目将参加市
级的复赛。今后，徐汇将以更加多元的产
业布局、更加优质的营商环境、更加精准
的人才政策、更加美好的宜居环境，为各
路英才赋能，形成“近悦远来，汇聚英才”
的生动局面。 （徐汇区人社局）

为帮助创业者缓减资金压
力，降低创业成本，提升创业成
功率，嘉定区就业促进中心创
业指导科通过开展一系列创业
服务活动包括政策宣传和培训
指导等，持续为创业者提供全
方位服务。

政策“打包”服务到户

2021 年，全体创服工作人
员深入嘉定区 12 个街镇开展

“红领创业”——鼓励创业带动
就业政策进经济园区宣讲活
动，为 500 多位创业者宣讲创
业政策。通过多渠道多形式的

政策宣传，2022年以来，各项鼓
励创业带动就业政策的申请企
业和补贴实际发放数都大幅增
加，实实在在帮助了初创企业。

嘉定区就业促进中心创业
指导科在帮助初创企业中不
局限于自身的工作职能。在走
访初创企业的过程中，“创服”
人员发现初创企业对人才政
策的需求非常强烈。为此，“创
服”人员联系了区人才服务中
心，共同开展政策宣讲活动，
通过人才政策的宣传，帮助创
业群体更好地融入上海，全身
心地投入创业。

跟踪帮扶 惠企助创

嘉定区就业促进中心创业
指导科坚持着四个不间断，跟
踪创业者不间断，跟踪创业项
目不间断，跟踪政策落实不间
断，跟踪投融资服务不间断。在

“创服”工作人员的不断努力

下，嘉定区涌现出一大批优秀
的创业者和创业项目。

上海同驭汽车科技有限公
司是一家成立于2016年9月的
企业，创业初期曾遭遇到资金
困难，甚至连支付房租都有问
题。嘉定区人社部门“创服”人
员根据同驭汽车的实际情况推

荐了创业担保贷款，并且指导
企业申请初创期社保费补贴、
房租补贴等，帮助企业缓减资
金压力，除了政策申请，“创服”
人员还帮助企业对接安亭镇、
外冈镇的相关资源以及同济科
技园的相关服务等，为企业持
续提供帮扶支持。

目前，同驭汽车的相关产
品的市场占有率达到了90%以
上，具备很强的市场竞争力，
公司产品还出现在了国庆 70
周年的阅兵仪式上和疫情防
控第一线。2021 年上海同驭汽
车科技有限公司创始人舒强
还获得了第七届上海市创业
新秀评选活动“十佳创业新
秀”的称号。

在嘉定区人社部门的一
路扶持下，经过企业员工的共
同努力，上海同驭汽车科技有
限公司已经成功完成两轮融
资，预计 2024 年该公司将有
希望上市，同驭汽车已经从一
株创业新苗成长为一棵参天
大树。

（“海纳百创”微信公众号）

后疫情时代，为有效帮助企业缓解资金
压力，提升融资效率，充分将人社部门的创业
担保贷款及贴息政策落到实处，近日，由普陀
区就业促进中心主办，华东师大科技园（上海
市创业孵化示范基地）承办的“金融助企纾
困 合作共促发展”——政银企融资对接座谈
会（华大专场）成功举行。

华东师大科技园通过前期排摸，精准锁
定了10家有贷款需求且符合政策基本条件
的企业参与座谈会。此次活动还邀请了上海
银行漕河泾支行普惠金融部负责人、浦江高
科技园支行行长、上海银行总行小企业金融
服务中心产品经理出席分享经验。

普陀区就促中心的创业指导师率先分享
了关于人社部门融资扶持政策，主要围绕创
业担保贷款及利息补贴的政策亮点、申请要
点、流程节点等内容向与会创业者们作了通
俗且清晰的详细解读。

漕河泾支行作为上海银行“创业担保贷”
特色支行，有不少优秀案例及成功经验，支行
普惠金融部负责人则向与会企业介绍了普惠
金融政策产品并就部分案例进行讲解。银行
相关负责人首先从银行角度介绍了企业在银
行申请创业担保贷款的基本要求，并从近期
经办的实际案例深入浅出地讲解了初创企业
可能普遍存在的问题，以及如何解决的办法。

在最后的交流互动环节，面对在场企业
代表的积极提问，工作人员耐心为企业一一
解答。活动结束后，不少企业仍意犹未尽，工
作人员当场组建了企业专属社群，在社群中
继续为企业答疑解惑。

一直以来，普陀区就业促进中心在不断
探索多方联动机制，加强与银行、园区的沟通交流，并且进一
步形成三方联动贷款服务机制，采取积极排摸、主动上门等
形式提供更优质的创业政策服务，在部分园区试点开展小型
贷款沙龙专场，提升贷款政策的落实效率。下一步，中心将秉
持着“靠谱就促人 办妥乐业事”的服务理念将创业扶持政策
继续落到实处，助企纾困，共促发展。 （普陀就促中心）

一场路演能让投资人发现
优秀的创业项目，能让创业者
和创业项目得到对接资源的机
会，也能让创业者和项目得到
一次公开“检验”。在项目路演
前精心准备做好预案，在路演
过程中有图有表有数据声情并
茂，都是吸引投资人的关键。

这里就要讲一讲路演的三
大“核心原则”：

1.学会如何讲故事

如果把项目路演比作建房
子，那么，它的结构并不复杂，
难的是里面的装修，特别是精
装修。而故事，是一种高级的

“精装修”。
以讲痛点为例，你的项目

和产品解决了人们哪些痛点？
这就是讲故事的绝佳时机。举
个例子：小J的创业项目是做银
行自助终端的外观形象设计，
小J有丰富的从业经历，大学毕
业入职银行，从柜员一直做到
到网点主任，去国外念研究生，
逐步发现商机。

按小 J 的想法，展示 PPT、
用 一 堆 图 表 和 数 据 来 说 明

“市场多么好、前景多么广”，

也不是不可以，但如
果小 J 的出场时间是
下午后半段，接近尾
声，听众们容易产生
听觉疲劳，而讲故事
需 要 有 一 定 的 时 间
保障，如果他只是简
单说“我有丰富的从
业经历，曾经在××
银 行 工 作 过 × 年 ”，
又很难让人记住。此
时该怎么办呢？

这里不妨这样讲故事：大
家好，我是来自××公司的小
J。创业前，我曾在××银行从
一线柜员做到了网点主任。我
考虑过按我的年资，这辈子很
可能就当一辈子网点主任了，
再往上，比如副行长之类的，咱
基本上没戏。在一眼看到头的
情况下，我去美国念了研究生。
因为我一直是干银行的，在美
国的那几年，我就老对这个银
行感兴趣，走在大街小巷上，总
是要自觉不自觉地进去看看。

所以说，我的这个创业项
目，就是当初在看的过程中发
现的。我发现，国外银行的自助
设备都穿着非常漂亮的“衣

服”，比如……，但前些年的中
国，那时候很多自助设备是裸
着的，或者只有个简单的标识。
后来我就琢磨，是不是可以搞
一个帮自助设备“穿衣服”的事
儿，从我熟悉的银行业切入，再
拓展到其他行业，这是一个巨
大的细分市场。

这个故事一下子就和别人
的讲述有了很不一样的感觉，
获得路演印象分的几率也就大
幅提升了。

2.简约不简单的表达

如果你是天使轮创业者，
那么路演的第一个目标就是要
清楚说明自己做的事情。

一般来说路演都是5-8分
钟，人的短时记忆空间非常有
限，因此通过简洁的语言，具体
的数据，可信的话语，使用细
节、统计、案例、凭据，尽可能地
直接表达要点，嵌入起承转合
的逻辑，才能让你说的话更可
信，更易理解记忆，才能使得观
众真正地产生行动。

3.场景化的情感

真正产生行动的说服，一
定是情感上有冲动。突出 BP
（商业计划书）的场景化，情感
化，可以产生情感的共鸣，也
是一种比理性语言更好的沟
通工具。

具体某个行业的项目的表
达内容如何故事化，场景化。这
个只有当创始人通过训练拥有
这样的思维时，自然能构思出
故事化逻辑的表达内容。

（“海纳百创”微信公众号）


